


29/11/10 2 

Les éditions 2010/2011 ont été très appréciées des participants grâce à leur mélange de conférences 
techniques, d’exposés conceptuels et de retours d’expériences.  

Les rencontres avec les grands témoins ont permis à chacun de mettre ses pratiques quotidiennes 
en perspective.  

Les animations ont donné un ton décontracté.  

Suite au passage dans les stands, de nombreux rendez-vous qualifiés ont été pris. 
  
Nous vous proposons une édition 2011 tout aussi exigeante sur la qualité de ses interventions, avec le  
même mélange de sérieux et de décontraction, au service des visiteurs, au cœur de la Géomatique. 
  
 Les chiffres de l’édition 2010 

Plus de 500 participants aux conférences, 60 conférenciers, 30 entreprises, institutions et 
associations présentes. 
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Capitaliser sur les succès de 2010 

  Un accueil des industriels avec une formule « package » donnant accès à plusieurs formes de 
présentations (stand, présentation rapide en conférence, publicité sur le site…).  

  Un équilibre entre conférences (4h30 à 5h par jour) et le temps pour visiter les stands et discuter avec 
les industriels (4 h). De plus, des temps d’animations le soir (entre 18h et 20h) permettront d’aborder la 
géomatique d’un point de vue original. 

  Un espace de discussion confortable autour de la librairie. 

  Des salles de classe pour prendre en main quelques applications ciblées. 

  Une communication plus ambitieuse exploitant au mieux les médias en ligne. 

  Une différenciation des conférences en fonction de leur public (plus ou moins technique). 

  Une augmentation du nombre des débats et des rencontres avec des personnalités importantes pour 
les géomaticiens. 
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Les nouveautés 2011 

Création d’un badge visiteur gratuit donnant accès à l’exposition et aux conférences industrielles 

  Conférences industrielles 
 Afin d’améliorer la présentation des compétences des exposants, nous vous proposons 

d’intégrer l’animation d’une conférence gratuite au cœur du cycle des conférences payantes. 
 Ce mode de présentation vous permettra d’organiser une conférence à forte valeur ajoutée 

en termes de contenu.  
 Cette conférence gratuite sera organisée sous la verrière au même niveau que les stands, ce qui 

permettra à l’ensemble des visiteurs d’y accéder facilement.(grand écran, PC de retour, connexion 
Internet ) 

 A vous de choisir le thème de votre intervention (30 minutes par intervention). Ces conférences 
seront annoncées dans le programme comme les autres. Nous vous recommandons de faire des 
présentations en binôme avec un utilisateur, sur un sujet précis, qui fait éventuellement écho aux 
grands thèmes choisis par le comité de programme. En effet, "comment la ville de xxx gère ses 
déchets avec xxx" est beaucoup plus vendeur que "présentation de la société xxx".  

 L'ordre de passage journalier sera défini sur la base du "premier réservé, premier servi". Il n'y aura pas de 
contrôle de badge à l'entrée de la salle. Une feuille de présence pour récupérer les noms des auditeurs vous 
sera fournie afin de la faire circuler. Le fichier général des auditeurs sera remis à l'ensemble des partenaires 
industriels de l'édition 2011. 

  La valorisation de l’accès gratuit à l’espace exposant. 
  L’ensemble de l’espace exposant sera libre d’accès grâce à un badge spécifique. 
 L’inscription se fera en amont sur le site des Rencontres et le badge devra être retiré à l’accueil. 
 Une communication forte sur SIG La Lettre, sur le site événementiel des Rencontres et le 

programme sera faite afin de valoriser l’aspect gratuit de l’accès à l’espace exposition et aux 
conférences gratuites. 
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  Offre exposant (28 stands) 
  1 stand nu de 9 m² avec électricité et accès internet,1 table, 4 chaises 
  1 badge d’accès à l’ensemble des conférences payantes sur trois jours 
  1 présentation de 3 minutes avant les conférences 
  Mise à disposition de l’espace sous la verrière pour organiser une conférence 

industrielle à accès gratuit 
  Envoi d’un mailing personnalisé à l’ensemble des inscrits pour mettre en avant 

votre présence sur les rencontres, 15 jours avant l’évènement.  

Un jeu de piste sera également proposé comme animation dans le but de créer   
du trafic dans les stands. 

     
  Prix HT du badge supplémentaire d’accès aux conférences payantes : 

1 jour : 115 euros  / 2 jours : 185 euros / 3 jours : 250 euros 

* Remise de 5% pour les inscrip?ons avant le 15/02/2011 
* Remise de 15% pour les inscrip?ons avant le 15/02/2011 pour les personnes d’un même organisme 
* Remise de 20% pour les inscrip?ons avant le 15/02/2011 pour les abonnés SIG‐la‐leKre 

Package exposant : 2 350 € HT 
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Package exposant (options) 

Libellé Prix HT Prix TTC 
Armoire1 porte 3, tablettes, 1 tringle   
(L : 56 x P :  52 x H : 171) 120, 00€  143,52  € 

Caisson  
(L : 47x P: 40 x H : 59) 90,00 €  107,64 €  

Machine à capsules 
Distributeur automatique, livré avec 300 doses cafés, 
sucre, gobelets et  spatules 275,00 € 330, 10 € 

Réfrigérateur 140 L 120,00 €  143,52 €  

Réfrigérateur  220 L 150,00 € 179,40 € 

Pack  « Pause » 
• Réfrigérateur 140 L + machine à capsule (300 doses)  350,00 € 418,60 € 

Afin de compléter l’installation de votre stand et d’accueillir vos visiteurs, nous vous proposons  
en option :  mobilier, réfrigérateur, cafetière… 

La livraison, l’installation et l’assurance sont inclus. 
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Implantation prévisionnel  
de l’espace exposant 

La réservation des stands  et du créneau horaire dédié à votre conférence gratuite se 
feront au choix de l’exposant par ordre chronologique de signature du devis accompagné 
impérativement d’un acompte de 50 %. Le solde devra être impérativement réglé 15 jours 
avant la date d’ouverture de l‘événement. 
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SIG la Le7re, les Rencontres de SIG la Le7re sont un département  
de Rouge Vif, Agence de communicaFon éditoriale 
33, rue Gabriel Péri, 78190 Trappes‐en‐Yvelines 

Tél. : 01 39 38 22 77  
 www.rougevif.fr   www.sig‐la‐le7re.com  www.rencontres‐sig‐la‐le7re.fr 

  Commercialisation des stands/ événements  

Kahina Dalger 
Tél. : 01 39 38 22 83 
kahina.dalger@sig-la-lettre.com  

   Souscription conférences/pub et abonnement SIG la lettre 
  
Nathalie Belmont 
Tél. : 01 39 38 22 79 
nathalie.belmont@sig-la-lettre.com  

Contacts 

  Coordination éditoriale  

Françoise de Blomac  
Tél. : 04 99 62 04 48  
deblomac@sig-la-lettre.com  
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Abonnez-vous à SIG La Lettre, notre journal ! Vous bénéficierez d’une réduction de 20 %  
sur votre badge supplémentaire 

SIG La Lettre se fait l’écho des nouveautés produits, des savoir-faire et de la recherche, des innovations,  
des nouvelles réglementations, des grands débats d’idées, des expériences des utilisateurs… 
Tout ce qui fait l’actualité de ce secteur vivant en constante évolution ! 
Pour vous faire une idée précise, vous trouverez en annexe le fichier pdf de notre numéro 120. 

Pour vous abonner 3 solutions :  
 Remplir et nous renvoyer le bulletin d’abonnement ci-joint 
 Vous rendre sur notre site internet www.sig-la-lettre.com dans la rubrique S’ABONNER 
 Contacter le service abonnement, Nathalie Belmont au 01 39 38 22 79 

Communiquez via SIG La Lettre 

Pour vous, 3 actions possibles en vue de la sortie d’un  nouveau produit ou d’un évènement exceptionnel   
à annoncer:  
 Insertion publicitaire sur notre site internet www.sig-la-lettre.com  sous forme de bannière web 
 E-mailing direct sur notre fichier de 7500 contacts qualifiés dans le monde des SIG 
 Insertion d’une bannière publicitaire dans notre newsletter 

Vous trouverez en annexe, nos tarifs détaillés 2010. 
Contact : Nathalie Belmont - 01 39 38 22 79 
nathalie.belmont@sig-la-lettre.com 

Les offres permanentes SIG La Lettre 


